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Toto-story, qualcuno volo
sul nido della Quercia

L'approccio del patron di Air One alla politica? Tenerla d'occhio,
fingendo che non esista. Nella privatizzazione neanche un euro
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Carlo Toto, sessanta-
duenne di Chieti, fi-
glio di un piccolo im-
presario edile e oggi
decisamente  ricco,
non piace pavoneggiarsi con
la barca, il jet privato, la colle-
zione di orologi, insomma le
cose di cul tutto [Abruzzo favo-
leggia
Cid che mostra con maggior
piacere & di non aver mai pau-
1a. Agli ambient politici pesca-
resi che lo attaccano per gli
stretti rapporti_con il sindaco
di Pescara Luciano D'Alfonso,
quarantenne astro nascente
della Margherita, e per una
complicata_questione locale di
parcheggi, manda a dire senza
esitazione che per lui D'Alfon-
50 (di cui & anche mezzo paren-
te) & forse il migliore uomo po-
litico italiano dopo De Gaspe-
i,

Duecento milioni

Nello stesso tempo si vanta
di aver fatto crescere la sua im-
presa di costruzioni, la Toto
spa, circa 200 milioni di euro
di fatturato_oggi affidati al pri-
mogenito Alfonso, senza mai
nulla chiedere a Remo Gaspa-
ri, chietino come lui e ras
abruzzese lungo tutta lera de-
mocristiana.

Al presidente della Regione,
Ottaviano Del Turco, che lo
chiama «caimano_delle auto-
strade per la gestione in socie-
ta con i Benetton della Ro-
ma-L'Aquila-Pescara, rispon-
de per le rime facendo aleggia-
re minacce di querela. E a chi
gli chiede del rapporto_con i
Ds (segnatamente con Massi-

mo D'Alema e Pierluigi Bersa-
ni), considerato_dal senso co-
mune giornalistico lo sfondo
politico della sua scalata all'Ali-
talia, replica che la politica

non ¢ di nessun aiuio neghi af-
fari, mentre i rapporti persona-
li non si raccontano.

E del resto questo geometra
di successo ha dimostrato dav-
vero di non aver paura quan-
do dieci anni fa, dotato in cam-
po aeronautico di molta pas-
sione e poco pil, da un ufficio
di poche stanze nel centro di
Roma ha lanciato la sfida nien-
temeno che al monopolio Ali-
talia sulla rotta pih blindata e
redditizia_del mondo, la Ro-
ma-Milano. Un successo di

mercato con pochi eguali nel
capitalismo immobile italiano.
Aldi la dei dubbi insinuati da-
gli avversari sulla solidita fi-
nanziaria, oggi Aif One control-
la un terzo del traffico naziona-
le ed & riuscita ad accreditarsi
come soggetto in grado di ge-
stire e rilanciare I'Alitalia: Davi-
de che non solo atterra Golia,
ma se lo carica anche sulle
spalle e se lo porta via.

Gli affari sono affari, vanno
condotti con determinazione,
senza aver paura di cid che di-

cela gente. E soprat-
ttto senza_tradire
incertezze di fronte
a qualche capriola
culturale. 1l profeta
dellaconcorrenza,
dei cieli apert, del
diritto di offire il Ro-
ma-Milano a un
prezzo non stracciato ma nep-
pure estorsivo, che si trasfor-
ma in teorico delle virtit del
monopolio_(basta_chiamarlo
«massa critica» e dire che risa-
nerd IAlitaliaaccontentando

Ia clientela) pud fare una certa
impressione a chiunque, ma
non all'interessato. E non per-
ché Toto sia un opportunista,
ttt'altro.

Sa benissimo che il proble-
ma posto da Francesco Giavaz-
zi mercoledi scorso sul Corrie-
7e & serio: Iunione Air One-Ali-

talia_controllerebbe il 90 per
cento del mercato sulla tratta
Roma-Milane, come potra
IAntitrust_consentirla? La ri-
sposta ¢ pragmatica: ai suo
tecnici - che stanno perfezio-
nando il piano industriale con
cui Air One vuole vincere la ga-
1a lanciata dal ministro dell
Economia Tommaso Pa-
doa-Schioppa_per la vendita di
Alitalia - ha gia chiesto di pre-
vedere ttte le varianti, le «or-
chetter, in previsione dell'in-
giunzione di cedere un certo
numero di «sloty, i preziosi di-
it di avterraggio e decollo tra
Linate e Fiumicino.

Caposaldo

Toto sembra incarnare un
approccio_innovativo  all'im-
prescindibile rapporto_impre-
sa-politica. Il primo caposaldo
& negare che questo rapporto
esista. 1l secondo & comportar-
si come se non esistesse. 11 ter-
20 & osservare_attentamente
come si muove la palitica e far-
s trovare puntuale all'appunta-
mento. A quel punto gli affari
non potranno che andare, be-
ne, senza dover neppure rin-
graziare.

Basta_ guardare le date: all
ombra della Quercia si inizid a
vagheggiare pubblicamente
una fusione con Air One per
salvare I'Alitalia molto prima
che il governo mettesse all’
asta la compagnia di bandiera
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porti di vicinanza tra limpren-
ditore e il politico si tende in
genere a glissare sulla doman-
da decisiva: nell'talia_del ter-
20 millennio chi & il piit forte
tra i due? Quando la politica si
& trastullata_per almeno dieci
anni con I'Alitalia fino a farla
diventare una vera e propria
bomba sociale, chi conduce il
gioco e chi dice grazie?

Toto, che ha la sua risposta,
ha un modo pratico di aggira’
e il problema: presentarsi co-
me I'iomo giusto al posto giu-
sto al momento giusto.

C' in giro grande voglia di
italianita per IAlitalia: ¢ chi
meglio di hui, che partendo da
Chieti ha creato dal nulla
2,800 posti di lavoro per perso-
ne anglofone al 60 per cento?
C'e da risanare quello che or-

mai tutti considerano un im-
mondo carrozzone: e.chi me-
glio di un imprenditore che
della sua abitudine a dire no al-
le richieste dei politici fa una
bandiera e che, per la cronaca,
ha gi fatto sapere in giro che
degli acquisti di Alitalia - da de-
cenni un vero e proprio am-
mortizzatore_soclale - si occu-
perd direttamente Riccardo To-
o, figlio piccolo e braccio de-
stro nell'aviazione?

Reazioni

1 costruttore_abruzzese non
si spaventa neppure delle pos-
sibili reazioni di quanti, e sono
tanti, da sempre prosperano
succhiando il sangue all'Alita-
lia. E' il calcolo di chi in questi
anni ha visto un sacco di mana-
ger entrare in Alitalia con lim-
perativo_categorico di non far-
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che per questo sbranati.

La paura uccide, e tanto,
sembra ragionare Toto, nessu-
no potra criticarlo perché, a
parie il valore patrimoniale di
Air One, non ha una lira da im-
pegnare nell'operazione: , nes-
sun imprenditore ha mai mes-
50 soldi veri sulle privatizzazio-
ni. Hanno venduto Wind all'
egiziano Sawiris, che ha paga-
10 con un prestito di Inte-
sa-Sanpaolo. La stessa Inte-
sa-Sanpaolo che, con Medio-
banca e Generali, ha tirato fuo-
1§ soldj per salvare italianita
di Telecom.

E che adesso dara a Air One
il cherosene per far cabrare
I'Alitalia, con Iaiuto del Monte
dei Paschi di Siena, banca per
antonomasia cara ai Ds. Ma
siamo sicuri che sara Carlo To-
to a dover dire grazie?
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